
La commercialisation du KARITE: 
Construire une Chaîne de Valeur Karité pour améliorer ses conditions de vie 

 

 

 

 



Message clé : Anne et Pierre ont des difficulǘŞǎΦ aşƳŜ ǎΩƛƭǎ ǘǊŀǾŀƛƭƭŜƴǘ ŘǳǊ, leur vie est difficile 

 

Question 1 : Que voyez-vous ? 

Réponse 1 : Anne et Pierre qui travaillent. Leurs vêtements sont abîmés, leur maison est en mauvais état, un de leurs enfants est obligé de travailler 

pour les aider 

Question 2 : Quelles sont les difficultés ǉǳΩƛƭǎ ǊŜƴŎƻƴǘǊŜƴǘ ? 

Réponse 2 : Ils travaillent dur mais ils gagnenǘ ǇŜǳΣ ƛƭǎ ƴΩŀǊǊƛǾŜƴǘ Ǉŀǎ Ł ŜƴǾƻȅŜǊ ƭŜǳǊǎ ŜƴŦŀƴǘǎ Ł ƭΩŞŎƻƭŜ ƻǳ Ł ǊŜŎƻƴǎǘǊǳƛǊŜ ƭŜǳǊ ƳŀƛǎƻƴΣ ƭΩŀƎǊƛŎǳƭǘǳǊŜ ƴŜ ƭŜǳǊ 

rapporte pas suffisammŜƴǘ ŘΩŀǊƎŜƴǘΣ ƛƭǎ ƻƴǘ Řǳ Ƴŀƭ Ł ǾŜƴŘǊŜ ōƛŜƴ ƭŜǳǊ ƪŀǊƛǘŞ Ŝǘ ƭŜǳǊǎ 

produits agricoles. 

(9ǾƻǉǳŜǊ ƭŜǎ ǎƻǳŎƛǎ ŘŜǎ ǇǊƻŘǳŎǘŜǳǊǎ Ƴŀƛǎ ƴŜ Ǉŀǎ ƭŀƛǎǎŜǊ ƭŀ ŘƛǎŎǳǎǎƛƻƴ ǎΩŞǘŜƴŘǊŜ ǘǊƻǇ 

ƭƻƴƎǘŜƳǇǎΣ ƭΩƻōƧŜŎǘƛŦ Ŝǎǘ ŘŜ ŎƻƴŎƭǳǊŜ ǉǳŜ ƳşƳŜ Ŝƴ ǘǊŀǾŀƛƭƭŀƴǘ ŘǳǊ Anne et Pierre ont des 

difficultés) 

  



 

 



Message clé : Anne et Pierre sont confrontés à des risques sur le stockage de leur production 
-  

Question 1 : Que voyez-vous ? 

Réponse 1 : Les stocks ŘΩAnne et de Pierre. Les sacs de maïs et de karité fuient. Il y a des noix au sol. Les stocks sont attaqués par des insectes et par des 

rongeurs. 

Question 2 : Quels sont les risques pour Anne et Pierre ? 

Réponse 2 : Même ǎΩƛƭǎ ƻƴǘ ōƛŜƴ ǊŞŎƻƭǘŞ, ils ne sont pas sûrs de pouvoir conserver beaucoup de produit et un produit de bonne qualité. Leur production 

peut pourrir et être attaquée par des animaux, des maladies ou encore des champignons. Ils peuvent aussi se faire voler une partie de leurs stocks. 

(Evoquer les principaux problèmes qui se posent au niveau du stockage du karité) 

 

 

  



 



Message clé : Anne et Pierre sont confrontés à des risques sur la vente de leur production 

 

Question 1 : Que voyez-vous ? 

Réponse 1 : Image1 : Anne et Pierre qui attendent pour vendre leur production mais ƴŜ ǘǊƻǳǾŜƴǘ Ǉŀǎ ŘΩŀŎƘŜǘŜǳǊΦ Image 2 : Anne et Pierre qui font la 

queue pour vendre le karité, il y a un seul acheteur et beaucoup de collectrices ǉǳƛ ǾŜǳƭŜƴǘ ǾŜƴŘǊŜΣ ƛƭ ǎŜƳōƭŜ ǉǳŜ ƭΩŀŎƘŜǘŜǳǊ ƴŜ ǇŀȅŜ Ǉŀǎ ǳƴ ōƻƴ ǇǊƛȄΦ  

Question 2 : Quels sont les risques pour Anne et Pierre ? 

Réponse 2 : Même ǎΩƛƭǎ ƻƴǘ ōƛŜƴ Ǌécolté et bien stocké, Anne et Pierre ne sont pas sûrs de pouvoir vendre facilement le karité Ŝǘ ŘΩobtenir un bon prix. 

(Evoquer les principaux problèmes qui se posent au niveau de la commercialisation du 

karité) 

Question 3 : Tous ces risques concernent-ils seulement les collectrices ? 

Réponse 3 : Transition vers la diapositive suivante. 

 

 

 

 



 

 



Message clé : Les risques qui pèsent sur la collectrice concernent aussi les autres personnes qui achètent et utilisent sa production 

 

Question1 : Tous ces risques concernent-ils seulement les collectrices ? 

Réponse 1 : Non, si les collectrices récoltent peu, si la qualité de leur production est mauvaise ou si elles ont Řǳ Ƴŀƭ Ł ǾŜƴŘǊŜΣ ƭΩŜƴǎŜƳōƭŜ ŘŜǎ ŀŎǘŜǳǊǎ ǉǳƛ 

utilisent le karité vont avoir des problèmes Υ ƭŜ ŎƻƳƳŜǊœŀƴǘ ƴΩŀǳǊŀ ǊƛŜƴ Ł ǾŜƴŘǊŜΣ ƭŜ ǘǊŀƴǎŦƻǊƳŀǘŜǳǊ ƴΩŀǳǊŀ ǊƛŜƴ Ł ǘǊŀƴǎŦƻǊƳŜǊΣ ƭŜ ŘŞǘŀƛƭƭŀƴǘ ƴΩŀǳǊŀ ǊƛŜƴ Ł 

vendre et le cƻƴǎƻƳƳŀǘŜǳǊ ƴΩŀǳǊŀ ǊƛŜƴ Ł ǳǘƛƭƛǎŜǊ. 

 

Question2 : savez-Ǿƻǳǎ ŎŜ ǉǳΩŜǎǘ ǳƴŜ chaîne de valeur ? 

Réponse 2 : Tous les gens qui travaillent sur un produit agricole sont concernés par les 

mêmes problèmes Υ ǊƛǎǉǳŜ ŘŜ ƴŜ Ǉŀǎ ŀǾƻƛǊ ŀǎǎŜȊ ŘŜ ǇǊƻŘǳƛǘΣ ǊƛǎǉǳŜ ŘΩŀǾƻƛǊ ǳƴ ǇǊƻŘǳƛǘ ŘŜ 

mauvaise qualité, risque de ne pas réussir à vendre le produit à un prix satisfaisant, etc. 

tŀǊŎŜ ǉǳŜ ǘƻǳǎ ŎŜǎ ƎŜƴǎ ǎƻƴǘ ƭƛŞǎ ƭŜǎ ǳƴǎ ŀǳȄ ŀǳǘǊŜǎΣ ƻƴ ǇŀǊƭŜ ŘΩǳƴŜ ζ chaîne η Ŝǘ ǇŀǊŎŜ ǉǳΩƛƭǎ 

ŎƘŜǊŎƘŜƴǘ ǘƻǳǎ Ł ƎŀƎƴŜǊ ŘŜ ƭΩŀǊƎŜƴǘ ŀǾŜŎ ƭŜǎ ǇǊƻŘǳƛǘǎ ŀƎǊƛŎƻƭŜǎ ƻƴ ǇŀǊƭŜ ŘŜ ζ chaîne de 

valeur » 

[ΩƻōƧŜŎǘƛŦ ŘŜ ǘƻǳǎ ŎŜǎ ƳŜƳōǊŜǎ ŘŜ ƭŀ chaîne de valeur karité est de livrer suffisamment de 

ǇǊƻŘǳƛǘ ŘŜ ōƻƴƴŜ ǉǳŀƭƛǘŞ ŀǳȄ ǳǘƛƭƛǎŀǘŜǳǊǎ ŦƛƴŀǳȄ όƭŜǎ ŎƻƴǎƻƳƳŀǘŜǳǊǎύ Ŝǘ ŘΩƻōǘŜƴƛǊ 

ǎǳŦŦƛǎŀƳƳŜƴǘ ŘΩŀǊƎŜƴǘ ǇƻǳǊ ǾƛǾǊŜ Ŝǘ ǇƻǳǾƻƛǊ ŎƻƴǘƛƴǳŜǊ Ł ŦŀƛǊŜ ƭŜǳǊ ŀŎǘƛǾƛǘŞΦ 

 

Question 3 : Comment tous ces membres de la chaîne de valeur peuvent-ils travailler 

ensemble pour réduire les risques ? 

Réponse 3 : /ΩŜǎǘ ŎŜ ǉǳŜ ƴƻǳǎ ŀƭƭƻƴǎ ǾƻƛǊ. 



  



Message clé : Pour bien vendre je dois chercher à vendre un produit de la meilleure qualité possible 

 

Question1 : Que voyez-vous ? 

Réponse 1 : ¦ƴ ŎŀƳƛƻƴΣ ǳƴ ŎƻƳƳŜǊœŀƴǘ ǉǳƛ ŀ ƭΩŀƛǊ ŎƻƴǘŜƴǘ Ŝǘ ǉǳƛ ŀŎƘŝǘŜ Ł Anne et Pierre, une autre collectrice qui a ƭΩŀƛǊ ŘŜ ŎƘŜǊŎƘŜǊ Ł ǾŜƴŘǊŜ ǎƻƴ ǇǊƻŘǳƛǘ 

Ƴŀƛǎ ƭŜ ŎƻƳƳŜǊœŀƴǘ ƴŜ ǎΩƛƴǘŞǊŜǎǎŜ Ǉŀǎ Ł elle. 

 

Question2 : Pourquoi le commerçant est-il allé voir Anne et Pierre Ŝǘ Ǉŀǎ ƭΩŀǳǘǊŜ 

collectrice ? 

Réponse 2 : tŀǊŎŜ ǉǳΩƛƭǎ Ŧƻƴǘ ōƛŜƴ ǎŞŎƘŜǊ ƭŜǳǊ karité ŀǳ ǎƻƭŜƛƭΣ ǉǳΩƛƭ Ŝǎǘ ŘŞǇǳƭǇŞ 

rapidement, trié Ŝǘ ǉǳΩƛƭ Ŝǎǘ ōƛŜƴ ǎǘƻŎƪŞ dans des sacs propres et aérés. Ils prennent 

soin de vendre un produit de bonne qualitéΣ ƭΩŀǳǘǊŜ collectrice ne semble pas avoir 

pris soin de son produit, elle a plus de difficultés à vendre et obtiendra 

probablement un moins bon prix. 

 

Question 3 : Les acheteurs payent-ils toujours plus cher pour un produit de 

bonne qualité ? 

Réponse 3 : Ça dépend. Quand le produit est rare Ŝǘ ǉǳΩƛƭǎ ƻƴǘ ōŜŀǳŎƻǳǇ ŘŜ 

commandes ou que les commerçants ne savent pas comment déterminer la qualité du produit. Il arrive ǉǳΩƛƭǎ ǇŀȅŜƴǘ ƭŜ ƳşƳŜ ǇǊƛȄ ǇƻǳǊ Řǳ ǇǊƻŘǳƛǘ ŘŜ 

mauvaise qualité que pour celui de bonne qualité mais ƛƭǎ Ǿƻƴǘ ǘƻǳƧƻǳǊǎ ŎƘŜǊŎƘŜǊ Ł ŀŎƘŜǘŜǊ ŘΩŀōƻǊŘ ƭŜ ǇǊƻŘǳƛǘ ŘŜ ōƻƴƴŜ ǉǳŀƭƛǘŞ Ŝǘ ǎŜǊƻƴǘ ǇǊşǘǎ Ł ǇŀȅŜǊ 

Ǉƭǳǎ ŎƘŜǊΦ aşƳŜ ǎΩƛƭǎ ƴŜ ǎŀǾŜƴǘ Ǉŀǎ ŘƛŦŦŞǊŜƴŎƛŜǊ ƭŀ ǉǳŀƭƛǘŞ Řǳ ǇǊƻŘǳƛǘ, les transformateurs ou les gros commerçants qui leur ont passé commande vont 

savoir si la qualité du produit est bonne ou mauvaise au niveau du village, de la région ou du pays. Au final, les zones où les collectrice prennent soin de 

la qualité de leur production obtiendront presque toujours des prix plus élevés que celles où collectrices ne prennent pas soin de la qualité.  



Bien vendre = vendre un bon produit ! 

 

 

  



Message clé : Pour bien vendre je dois chercher à vendre au moment où les autres acteurs de la chaîne ont le plus besoin 

de mon produit 

 

Question1 : Que voyez-vous ? 

Réponse 1 : Un camion qui part, Anne et Pierre et une autre collectrice qui ont apporté leur produit pour le vendre, un commerçant qui semble leur dire 

que les achats sont finis. 

 

Question 2 : Pourquoi le camion est-ƛƭ ǇŀǊǘƛ ǎŀƴǎ ƭŀ ǇǊƻŘǳŎǘƛƻƴ ŘΩAnne et de 

Pierre ? 

Réponse 2 : Peut-şǘǊŜ ǉǳΩƛƭǎ ƻƴǘ ǘǊƻǇ ŀǘǘŜƴŘǳ ǇƻǳǊ ǾŜƴŘǊŜ ƭŜǳǊ ǇǊƻŘǳƛǘΣ ǇŜǳǘ-être 

ǉǳΩƛƭ ȅ ŀ ǘǊƻǇ ŘŜ ǇǊƻŘǳƛǘ ŘƛǎǇƻƴƛōƭŜ Ŝƴ ŎŜ ƳƻƳŜƴǘ, peut-êǘǊŜ ǉǳΩƛƭ ƴΩȅ ŀ Ǉŀǎ ŘŜ 

commande en ce moment. 

 

Question 3 : Comment savoir quand vendre son produit ? 

Réponse 3 : Il faut essayer de savoir quand il y a trop de produit disponible et 

quand il y a manque de produit : quand est-ce que la majorité des autres 

collecteurs vendent ? Quand est-ce que les acheteurs reçoivent des 

commandes ? Quand est-ce que les utilisateurs veulent utiliser le produit ? 

 

Discussion avec les collectrices : par exemple, pour le karité, lorsque la récolte précédente à été mauvaise, les transformateurs de karité peuvent passer 

ŎƻƳƳŀƴŘŜ Řŝǎ ƭŜ Ƴƻƛǎ ŘŜ Ƨǳƛƴ ŎŀǊ ƛƭǎ ƴΩƻƴǘ Ǉƭǳǎ ŘŜ ǎǘƻŎƪΦ 5ŀƴǎ ŎŜ ŎŀǎΣ ƛƭ ǇŜǳǘ şǘǊŜ ƛƴǘŞǊŜǎǎŀƴǘ ŘŜ ǾŜƴŘǊŜ Ŝƴ Ƨǳƛƴ-juillet car les prix peuvent être très bons. 

5ΩŀǳǘǊŜǎ ŀƴƴŞŜǎΣ ƭŜǎ ǘǊŀƴǎŦƻǊƳŀǘŜǳǊǎ ƴŜ Ǿƻƴǘ ǇŀǎǎŜǊ ŎƻƳƳŀƴŘŜ ǉǳΩŜƴ ǎŜǇǘŜƳōǊŜ ŎŀǊ ƛƭ leur reste encore des stocks de la campagne précédente. 

Comment est la situation cette année ?  



Bien vendre = vendre au bon moment ! 

 



Message clé : Pour bien vendre, je dois choisir mon partenaire en fonction des quantités que je veux vendre 

 

Question1 : Que voyez-vous ? 

Réponse 1 : Quatre images : sur les deux du haut Anne ƴΩŀ ǉǳΩǳƴ ǎŜǳƭ ǎŀŎΣ ǎǳǊ ƭŜǎ ŘŜǳȄ Řǳ ōŀǎ elle a beaucoup de sacs. A gauche, elle est avec un petit 

commerçant (un collecteur), à droite elle est avec un gros commerçant qui a apporté un camion (un grossiste). 

 

Question 2 : Dans quelle situation va-t-il y avoir un problème ? 

Réponse 2 : Dans la situation en haut à droite et en bas à gauche il y a un problème : les 

quantités de produit vendues par Anne ne correspondent pas à ce que le commerçant 

cherche à obtenir. 

 

Question 3 : Comment obtenir un meilleur prix ? 

Réponse 3 : Les collecteurs ont pour travail de regrouper beaucoup de produit, ils achètent 

de petites quantités et ƭŜǎ ǊŜƎǊƻǳǇŜƴǘ ƧǳǎǉǳΩŁ ŀǾƻƛǊ ǎǳŦŦƛǎŀƳƳŜƴǘ ǇƻǳǊ ǾŜƴŘǊŜ ŀǳȄ 

grossistes ou aux transformateurs. 

Comme ils travaillent pour regrouper ce produit et que tout travail mérite salaire, ils doivent 

prendre une marge et souvent ils ne peuvent donc pas payer des prix aussi élevés que ceux 

que peuvent payer les grossistes. Si je veux obtenir de meilleurs prix, je dois regrouper (seule 

ƻǳ ŀǾŜŎ ŘΩŀǳǘǊŜǎ collectrices) de grandes quantités de produit et si je suis sûre de les avoir 

je peux contacter un grossiste. Si les collectrices assurent elles-mêmes le travail de 

regroupement et arrivent à créer la confiance avec un grossiste ou un transformateur, elles peuvent presque toujours obtenir de meilleurs prix car elles 

Ŧƻƴǘ ŞŎƻƴƻƳƛǎŜǊ Řǳ ǘŜƳǇǎ Ŝǘ ŘŜ ƭΩŀǊƎŜƴǘ όŎarburant, location de véhicules, etc.) aux acheteurs. 

 

  



Pour bien vendre je dois vendre une quantité adaptée à chaque acheteur ! 

 



 

Message clé : tƻǳǊ ōƛŜƴ ǾŜƴŘǊŜΣ ƧŜ Řƻƛǎ ŎƘŜǊŎƘŜǊ Ł ƳΩŀŘŀǇǘŜǊ ŀǳȄ ōŜǎƻƛƴǎ ŘŜǎ ŀǳǘǊŜǎ ŀŎǘŜǳǊǎ ŘŜ ƭŀ chaîne de valeur en 

termes de qualité, de quantités et de période de livraison 

 

Question1 : Quels sont les critères de qualité que recherchent les acheteurs pour votre production ? 

Réponse 1 : Les acheteurs cherchent des amandes entières, bien triées, bien séchées et non-acide. Il faut donc : 1) les dépulper rapidement après la 

ŎƻƭƭŜŎǘŜΣ нύ ǇǊŞŦŞǊŜǊ ƭŜ ǎŞŎƘŀƎŜ ŀǳ ŦǳƳŀƎŜ Ŝǘ ōƛŜƴ ƭŜǎ ŜȄǇƻǎŜǊ ŀǳ ǎƻƭŜƛƭ ǇƻǳǊ ǉǳΩŜƭƭŜǎ ǎƻƛŜƴǘ ōƛŜƴ sèches, trier les amandes noircies, cassées et marquée, 

stocker dans des sacs en jute dans des endroits secs et aérés. 

 

Question 2 : Quels sont les moments où les gens ont le plus besoin de votre production ? 

Réponse 2 : En général, les transformateurs sont plus actifs entre septembre et décembre et 

ǇǊŞŦŝǊŜƴǘ ŀŎƘŜǘŜǊ ǇŜƴŘŀƴǘ ŎŜǘǘŜ ǇŞǊƛƻŘŜ Ƴŀƛǎ ǇŀǊŦƻƛǎ ǉǳŀƴŘ ƛƭǎ ƴΩƻƴǘ Ǉƭǳǎ ŘŜ ǎǘƻŎƪǎΣ ƛƭǎ 

souhaitent pouvoir acheter dès juillet et les prix peuvent être plus élevés à cette période. 

 

Question 3 : A partir de quelle quantité vendue peut-on espérer obtenir un meilleur prix ? 

Réponse 3 : En vendant par sac on obtient de meilleurs prix ǉǳΩŜƴ ǾŜƴŘŀƴǘ ǇŀǊ ǘƛƴŜΦ {i on 

réunit plus de 10 sacs pour charger une charrette ou un triporteur le prix est encore meilleur. 

Si on réunit 100 sacs ou plus on peut espérer faire venir un gros acheteur et obtenir un prix 

encore meilleur.  



1èreConclusion : 

Pour bien vendre je dois comprendre les besoins des autres partenaires de la chaîne de valeur : que cherchent-ils en 

termes de qualité, de quantité et de période. 

 



Message clé : Pour savoir comment est fixé le prix, je dois savoir qui sont les ŀǳǘǊŜǎ ŀŎǘŜǳǊǎ ŘŜ Ƴŀ ŦƛƭƛŝǊŜ ŎŀǊ ŎŜ ƴΩŜǎǘ Ǉŀǎ 

moi qui fixe le prix tout seul ni les acheteurs qui travaillent avec moi 

 

Question1 : Anne et Pierre décident-ils à quel prix ils vendront leurs différents produits ? 

Réponse 1 : Non, le plus souvent, les acheteurs viennent avec leur prix et Anne et Pierre ǇŜǳǾŜƴǘ ƧǳǎǘŜ ŘŞŎƛŘŜǊ ǎΩƛƭǎ ŀŎŎŜǇǘŜƴǘ ƭŜ ǇǊƛȄ ƻǳ ōƛŜƴ ŀǘǘŜƴŘŜƴǘ 

une autre proposition. 

 

Question 2 : Est-ŎŜ ǉǳŜ ŎΩŜǎǘ ƭΩŀŎƘŜǘŜǳǊ qui décide du prix de chaque produit? 

Réponse 2 : bƻƴΣ ƭΩŀŎƘŜǘŜǳǊ ƭǳƛ-ƳşƳŜ ƴŜ ŦƛȄŜ Ǉŀǎ ƭŜ ǇǊƛȄΣ ƛƭ ǎΩŀŘŀǇǘŜ ŀǳ ǇǊƛȄ ǉǳƛ Ŝǎǘ ŦƛȄŞ ǇŀǊ ƭŜǎ 

autres membres de la chaîne de valeur (les autres acheteurs, les transformateurs, les 

consommateurs). Si je veux comprendre pourquoi et comment le prix change je dois savoir 

qui sont ces autres membres de ma chaîne de valeur. 

 

 

 

 

 
 



Pour bien vendre je dois comprendre pourquoi le prix change !

 

 



Message clé : Lƭ ȅ ŀ ŘΩŀǳǘǊŜǎ pays producteurs qui produisent du karité peut-être sont-ƛƭǎ ŘΩŀŎŎƻǊŘ ǇƻǳǊ ŀŎŎŜǇǘŜǊ ŘŜǎ ǇǊƛȄ 

plus bas que le mien 

Question1 : Que voyez-vous ? 

Réponse 1 : Anne et Pierre et des agriculteurs qui leur ressemblent. Ils sont dans différents pays car les drapeaux sont différents. 

 

Question 2 : Quels sont ces pays ? Le karité est-il cultivé seulement au Burkina Faso ? 

Réponse 2 : En haut à gauche se trouvent des agriculteurs maliens. En haut à droite des Burkinabè. En bas à gauche des Ivoiriens. En bas à droite des 

GƘŀƴŞŜƴǎΦ [Ŝ ƪŀǊƛǘŞ ƴΩŜǎǘ ŎǳƭǘƛǾŞ ǉǳΩŜƴ !ŦǊƛǉǳŜ Ƴŀƛǎ pas seulement au Burkina Faso. On trouve du karité dans presque tƻǳǎ ƭŜǎ Ǉŀȅǎ ŘΩ!ŦǊƛǉǳŜ ŘŜ ƭΩhǳŜǎǘ 

où il y a un climat de savanes. 

(Indiquer les images en donnant des noms de pays) 

 

Question 3 : vǳƛ ŘΩŜƴǘǊŜ ŜǳȄ ǇǊƻŘǳƛǘ ƭŜ Ǉƭǳǎ de karité ? 

Réponse 3 : Le Mali produit le plus de karité (150 000 t estimées). Il est suivi du Burkina et du 

Ghana (autour de 90 000 tonnes chacun) qui eux-ƳşƳŜǎ ǇǊƻŘǳƛǎŜƴǘ Ǉƭǳǎ ǉǳŜ ƭŀ /ƾǘŜ ŘΩLǾƻƛǊŜ 

(autour de 60 000 tonnes). 

 

Question 4 : Que se passe-t-il si les autres agriculteurs sont prêts à vendre à un prix plus bas que 

moi ? 

Réponse 4 : Si leurs dépenses ǎƻƴǘ Ƴƻƛƴǎ ŞƭŜǾŞǎΣ ǎƛ ƭŜ ǘŜƳǇǎ ŀ ŞǘŞ ŎƭŞƳŜƴǘ Ŝǘ ǉǳŜ ƭŜǳǊ ǇǊƻŘǳŎǘƛƻƴ ŀ ōƛŜƴ ŘƻƴƴŞ ƻǳ ǎƛ ƛƭǎ ƻƴǘ ōƛŜƴ ǾŜƴŘǳ ŘΩŀǳǘǊŜǎ ǇǊƻŘǳƛǘǎΣ 

ces autres producteurs sont peut-şǘǊŜ ŘΩŀŎŎƻǊŘ ǇƻǳǊ ŀŎŎŜǇǘŜǊ ŘŜǎ ǇǊƛȄ Ǉƭǳǎ ōŀǎ ǉǳŜ ƳƻƛΣ ǎƛ ŎΩŜǎǘ ƭŜ ŎŀǎΣ ƧŜ ƴΩaurai pas le prix que je souhaite. Dans tous les 

ŎŀǎΣ ƧŜ ƴŜ ǇŜǳȄ Ǉŀǎ ǘƻǳǘ ǎŜǳƭ ŦƛȄŜǊ ƭŜǎ ǇǊƛȄΣ ƧŜ Řƻƛǎ ǎŀǾƻƛǊ ǉǳƛ ƛƭǎ ǎƻƴǘ Ŝǘ ŎŜ ǉǳΩƛƭ ǎŜ ǇŀǎǎŜ ŎƘŜȊ ŎŜǎ ŀǳǘǊŜǎ ǇǊƻŘǳŎǘŜǳǊǎΦ 



  

   

  



Message clé : Il y a différents types de transformateurs qui sont dans différents pays et qui achètent mon produit 

 

Question1 : Que voyez-vous ? 

Réponse 1 : Des femmes qui transforment au village, une petite unité de transformation semi-industrielle, une grosse usine de transformation industrielle 

de karité. 

 

Question 2 : Que font les gens sur ces trois images ? 

Réponse 2 : Ils transforment le karité en beurre. 

 

Question 3 : Où se trouvent ces transformateurs et quelles quantités transforment-ils ? 

Réponse 3 :  

- Les femmes qui transforment artisanalement se trouvent dans tous ƭŜǎ ǾƛƭƭŀƎŜǎ ŘΩ!ŦǊƛǉǳŜ 

ŘŜ ƭΩhǳŜǎǘ ƻǴ ƻƴ ǘǊƻǳǾŜ Řǳ ƪŀǊƛǘŞ mais elles ne transforment en général que la moitié de 

ŎŜ ǉǳΩŜƭƭŜs récoltent.  

- -Les petites unités de transformation se trouvent aussi un peu partout dans les pays 

producteurs. En général, elles produisent du beurre de karité qui est ensuite vendu en 

ville et parfois exporté Ł ƭΩŞǘǊŀƴƎŜǊ ǇƻǳǊ şǘǊŜ ǳǘƛƭƛǎŞ comme cosmétique (pour la peau).  

- Les grosses usines se trouvent surtout au Ghana et au Bénin. Il y en a aussi quelques unes 

au Burkina à Bobo-Dioulasso. Il y a aussi des usines industrielles qui transforment le karité 

en Europe (Danemark, Suède, Grande-Bretagne, Allemagne) et en Inde. 

 

Question 4 : Comment ces transformateurs décident-ils du ǇǊƛȄ ŘΩŀŎƘŀǘ Řǳ karité ? 

Réponse 4 : Ils décident leur prix ŘΩŀŎƘŀǘ Ŝƴ ŦƻƴŎǘƛƻƴ ŘŜ ƭŀ ǉǳŀƭƛǘŞΣ ŘŜ ƭŜǳǊǎ ŎƘŀǊƎŜǎ ŘŜ ǘǊŀƴǎŦƻǊƳŀǘƛƻƴ όǎŀƭŀƛǊŜǎΣ ŎƻǶǘ ŘŜǎ ƳŀŎƘƛƴŜǎΣ ŎƻǶǘ ŘŜ ƭΩŞƴŜǊƎƛŜύ Ŝǘ 

du prix de vente du beurre. Si le prix des amandes est trop cher par rapport à sa qualité, à leurs charges ou au prix de vente du beurre, ils sont obligés 

ŘΩŀǊǊşǘŜǊ ŘΩŀŎƘŜǘŜǊ ƭŜ ǇǊƻŘǳƛǘ ƧǳǎǉǳΩŁ ŎŜ ǉǳŜ ƭŜǎ ǇǊƛȄ ǊŜǾƛŜƴƴŜƴǘ Ł ǳƴ ƴƛǾŜŀǳ ǉǳƛ ƭŜǳǊ ǇŜǊƳŜǘ ŘΩşǘǊŜ ǊŜƴǘŀōƭŜs. 

 



 

 



Message clé : Il y a différentes personnes qui consomment le karité partout dans le monde 
 

Question1 : Que voyez-vous ? 

Réponse 1 : Des gens différents qui mangent dans différents pays, différents types de consommateurs. 

 

Question 2 : Quels sont ces pays ? 

Réponse 2 : Sur la première ligne, il y a des consommateurs qui sont au village au .ǳǊƪƛƴŀ ƻǳ Ŝƴ !ŦǊƛǉǳŜ ŘŜ ƭΩhǳŜǎǘΣ ŘΩŀǳǘǊŜǎ ǉǳƛ ǎƻƴǘ Ł ƭŀ ǾƛƭƭŜ en Afrique 

ŘŜ ƭΩhǳŜǎǘ ; sur la ligne du dessous, les 1ers consommateurs sont en Europe, à droite les 2es consommateurs sont en Asie (Chine, Vietnam, Thaïlande, Japon, 

etc.), sur la dernière ligne les consommateurs à gauche sont en Inde et ceux à droite sont aux 

Etats-Unis. 

(Indiquer les images en donnant des noms de pays connus et qui correspondent aux grands pays 
consommateurs en fonction de la culture concernée) 
 

Question 3 : Qui sont ceux qui consomment le plus de produit et comment consomment-ils le 

karité? 

Réponse 3 : Un peu moins de la moitié du karité collecté en Afrique est consommé localement 

par les familles des collectrices comme vous, soit dans les sauces, soit comme traitement pour la 

peau. Une autre partie est vendue dans les villes principalement pour faire des produits pour la 

ǇŜŀǳΦ ¦ƴŜ ǇŜǘƛǘŜ ǇŀǊǘƛŜ Ŝǎǘ ǾŜƴŘǳŜ Ł ƭΩŞǘǊŀƴƎŜǊ όŜȄǇƻǊǘŞe) surtout en Europe et aux Etats-Unis 

pour faire des produits cosmétiques pour la peau. Mais la plus grande partie du karité qui est 

vendue dans les pays étrangers (Europe, Etats-Unis, Chine, Inde, etc.) est utilisée pour faire du 

chocolat. En effet, le beurre de karité peut être utilisé pour remplacer le beurre de cacao. Comme 

le karité coûte moins cher que le cacao, les fabricants de chocolat utilisent de plus en plus de beurre de karité pour produire du chocolat. 

(Montrer les tablettes de chocolat sur les tables des consommateurs.) 
 

Question 4 : Comment ces consommateurs décident-ils quel prix ils sont prêts à payer pour le produit ? Comment choisissent-ils quel produit consommer ? 
Réponse 4 : Ces consommateurs décident combien ils sont prêts à payer et ce ǉǳΩƛƭǎ Ǿƻƴǘ ŎƻƴǎƻƳƳŜǊ Ŝƴ ŦƻƴŎǘƛƻƴ ŘŜ ƭŜǳǊǎ ƳƻȅŜƴǎΣ ŘŜ ƭŀ ǇŞǊƛƻŘŜ ŘŜ 

ƭΩŀƴƴŞŜΣ Řǳ ǇǊƛȄ Řǳ karité ǇŀǊ ǊŀǇǇƻǊǘ ŀǳ ǇǊƛȄ ŘΩŀǳǘǊŜǎ ǇǊƻŘǳƛǘǎ ŎƻƴŎǳǊǊŜƴǘǎ (cacao, autres huiles). {ƛ ƭŜǎ ŎƻƴǎƻƳƳŀǘŜǳǊǎ ƻƴǘ ǇŜǳ ŘΩŀǊƎŜƴǘΣ ils achèteront 

Ƴƻƛƴǎ ŘŜ ŎƘƻŎƻƭŀǘ Ŝǘ Ƴƻƛƴǎ ŘŜ ōŜǳǊǊŜ ŘŜ ƪŀǊƛǘŞ ǇƻǳǊ ƭŜǳǊ ǇŜŀǳΣ ǎΩƛƭǎ ŎƻƴƴŀƛǎǎŜƴǘ ōƛŜƴ ƭŜ ŎƘƻŎƻƭŀǘ Ŝǘ ƭŜ ōŜǳǊǊŜ ŘŜ ƪŀǊƛǘŞ Ŝǘ ǉǳΩils sont à lΩaise, ils en achèteront 

plus et accepteront de payer un prix plus élevé. 



   

            

   



Message clé : /Ŝ ƴΩŜǎǘ Ǉŀǎ ǳƴŜ ǇŜǊǎƻƴƴŜ Ŝƴ ǇŀǊǘƛŎǳƭƛŜǊ ǉǳƛ ŦƛȄŜ ƭŜǎ ǇǊƛȄ Ƴŀƛǎ ŎΩŜǎǘ ƭΩŞǉǳƛƭƛōǊŜ ŜƴǘǊŜ ŎŜ ǉǳƛ Ŝǎǘ ŘƛǎǇƻƴƛōƭŜ 

όƭΩƻŦŦǊŜύ Ŝǘ ŎŜ ǉǳŜ ƭŜǎ ƎŜƴs veulent utiliser (la demande) 

Question1 : Que voyez-vous ? 

Réponse 1 : Une balance, des ŎƻƭƭŜŎǘǊƛŎŜǎ ŘŜ ƪŀǊƛǘŞ Ŝǘ ŘŜǎ ǇǊƻŘǳŎǘŜǳǊǎ ŘŜ ŎŀŎŀƻ όŘŜ /ƾǘŜ ŘΩLǾƻƛǊŜ Ŝǘ Řǳ DƘŀƴŀύ avec leurs stocks ŘΩǳƴ ŎƾǘŞΦ Des 

ŎƻƴǎƻƳƳŀǘŜǳǊǎ ŘŜ ǘƻǳǎ ƭŜǎ Ǉŀȅǎ ŘŜ ƭΩŀǳǘǊŜ ŎƾǘŞΦ 

 

Question2 : Pourquoi a-t-on mis des producteurs de cacao à côté des collectrices de karité ? 

Réponse 2 : Parce que le karité et le cacao sont liés. Si le cacao manque les gens vont 

ǳǘƛƭƛǎŜǊ Ǉƭǳǎ ŘŜ ƪŀǊƛǘŞΣ ŀǳ ŎƻƴǘǊŀƛǊŜ ǎΩƛƭ ȅ ŀ ōŜŀǳŎƻǳǇ ŘŜ ŎŀŎŀƻ Ŝǘ ǉǳΩƛƭ ƴΩŜǎǘ Ǉŀǎ ŎƘŜǊ ƭŜǎ 

transformateurs et les consommateurs vont vouloir moins de karité. 

 

Question 3 : Qui sont les plus nombreux ? Comment est la balance ? 

Réponse 3 : Il y a plus de consommateurs que de producteurs et collectrices, la balance 

penche du côté des consommateurs. 

 

Question 3 : Comment sont les prix proposés pour votre production dans cette 

situation ? 

Réponse 3 : [Ŝǎ ǇǊƛȄ ǎƻƴǘ ŞƭŜǾŞǎΣ ƛƭ ƴΩȅ ŀ Ǉŀǎ ŀǎǎŜȊ ŘŜ ǇǊƻŘǳƛǘ ǇƻǳǊ ǘƻǳǎ ƭŜǎ 

consommateurs, ceux qui veulent être sûrs ŘΩŀǾƻƛǊ Řǳ ǇǊƻŘǳƛǘ Ǿƻƴǘ ŘŜǾƻƛǊ ǇŀȅŜǊ Ǉƭǳǎ ŎƘŜǊ 

et les prix pratiqués vont augmenter. 

 

Question 4 : Est-ŎŜ ǉǳŜ ǉǳŜƭǉǳΩǳƴ Ǿŀ ŦƛȄŜǊ ƭŜǎ ǇǊƛȄ Řŀƴǎ ŎŜǘte situation ? Comment le prix va-t-il augmenter ? 

Réponse 4 : Personne ne décide du prix mais comme certains consommateurs vont avoir du mal à trouver du produit ils vont proposer un prix plus 

élevé pour en avoir, les consommateurs vont être en concurrence pour le produit et au fur et à mesure que le produit va être plus rare les 

consommateurs vont proposer ou accepter des prix plus élevés.  


